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LUTa je ocHOBHM 3agaTtak MHopMaLmoHor cuctema y npenysehy?

Koje cy KOMNOHEHTE NOCNOBHOI MHGOPMAaLMOHOr cuctema?

HasenuTe dakTope Koju yTuyy Ha oanyky o ysohewy HoBOr MHopMaLumoHor
cucTtema.

Of 4vera 3aBucK ycrnewHoOCT MHpopMaLUnoHe TexHonornje y npenysehuma
O6jacHnTe nojam nonpasku Npu ogpxasawy MC.

LUta nogpasymeBamo nog noborbliakumMma y ToKy ogpxaBana NC?
O6jacHnTe npegHocTu Kopuwhekwa ctaHgapaa y MHPopMaunoHUM
TexHosorvjama.

HdednHnwnTe TpaHcakumoHn NHPOPMaLMOHM CUCTEM U HaBeauTe npumep.
O6jacHuTte MmecTo u yrory Cuctema 3a nogpLuky oanydmsary (Decision
support systems).

HOedunHuwnte kpaTtko EPI1 cucteme (Enterprise Resource Planning).

Koju cy ckpuBeHu TpowkoBu npu yBohewy EPI1 cuctema? Hasegute yetunpu
BpCTE.

Koje kputepujyme tpeda kopuctutu npu nsbopy EPI1 pewera?
HaBseaute Tpu Hajno3HaTunja komepuujanHa EPIT cuctema.

Koje ocHoBHe TokoBe cpehemo y naHumma cHabgeBana?

HOeduHnwmnTte Cuctem 3a ynpasrbawe ogHocuma ca kynumma (CRM,
Customer Relationship Management).

LWTa nogpasymeBamo nog nojmom Belutayka nHtenureHuyunja?

Koje cy npegHoCTM 3a opraHu3aumjy yKonuko npumeHn Cuctem 3a
ynpaerbarwe AokymeHTuma (DMS)?

Koju cy chokycu ynpasrbara MHPOPMaLNOHUM CUCTEMOM?

Koje cy npeTwe curypHocT1 nHopmaLlmoHmx cuctema?

HaBsegute 6mno koja yeTupu obnunka Komnjytepcke 3noynotpebde.

LTa cy kakapTepucTuke nnaHa onopaska nocne xasapuje NC?

HaseguTe 6GMNo koja YeTnpm N3 cKyna npasuna padyHapcke eTuke.

Koje ocHoBe npuBaTHOCTM NogaTaka y MH(pOopMaLMOHOM CUCTEMY MOPaMO
ob6e3beanTn?

HaBecTn 3 acnekta NO3UTUBHOI yTUL@ja MHOPMALMOHUX CUCTEMA Ha
nojeguHua.

HaBecTn 3 acnekta HeraTMBHOr yTuuUaja MHGPOPMaLMOHMUX cucTeMa Ha
nojeguHua.

KapakTepucTnke enekTpoHCKOr NocrioBama

Koje cy hopme enekTpoHCcKor nocrnoBarwa gaHac y ynotpebu

[MpegHOCTN enekTPOHCKOr NOCoBaka

Koje cy koMnoHeHTe HGpaCcTPyKType enekTPOoHCKOr nocrioBamwa?

Koje aonpekTtuse npencrasrbajy [NpaBHU OKBUP 3a €NeKTPOHCKO NOCNoBake y
EBponckoj yHuju?

LWTa perynuwe 3akoH 0 eneKTpoHCKoj TproeuHu Penybnuke Cpbuje?
KoMMOHeHTe enekTpoHCcKe TPproBuHe

Lta je B2C enekTpoHcka TprosmHa?

HaBegute kapaktepuctuke B2B enektpoHcke TprosuHe.

Koju cy Hajuewhe kopuwheHn cuctemu nnahawa Ha VIHTepHeTy

OcCHOBHM LMIBLEBU N NPpeaHOCTH yBohewa e-baHkapcTBa

Cepsucu e-baHkapcTBa. HaBegute 4

HednHnwnte nojam 1 BpCTe NNaTHUX KapTuua.

O6jacHuTe npouec nnahakwa nnaTtHOM KapTULIOM.



40. dopme 3a peanusauujy nocrnoBara e-ynpase

41. Cepsucu e-ynpaBse 3a rpahaHe

42. Cepsucu e-ynpaBe 3a npegyseha

43. Koje cy npegHocTn npumeHe e-obpasoBara 3a [NepmaHeHTHO obpa3oBare

44. KoMnoHeHTe e-3apaBcTBa

45. O6jacHnTn Nojam MoBunHe TProBuHe

46. Haegute npymep NpMMeEHe MOBUITHUX TEXHOSOrMja y NocrnoBaky

47. Haegute gaHac aktyernHe obnactn npumeHe NHTepHeTa NHTENUIreHTHUX
ypehaja

48. Koju cy pasnosu passoja Big Data texHonornja?

49. Krby4yHe kapakTepuCTUKe nocrnoBaka ctapTan npeayseha.

50. Tok uHopmauuja npucyTaH NPUNKOM nriahawa KpunToBasyToM.

NutepaTtypa 3a npunpemy ucnura:

3a nutawa nopg pea.op. 1 - 25:
Beuejckn-Byjaknuvja ., ,YBog y UHOPMaLMOHE CUCTEME — NPUPYYHUK 3a NpuUnpemy
npujeMHor ncnuta 3a mactep cryguje’, @akyntet opraHnsaumMoHnX Hayka.

Kkura ce moxe npeyseTu y enektpoHckom obnuky (pdf dpopmar) ca cajta Komope
oBnawheHnx pesmsopa.

3a nutama pen.6p. 26 — 50:

boxunpap PageHkosuh, MapujaHa decnotosuh-3pakuh, 3opuua borgaHosuh, [QywaH
bapah, AnekcaHgpa J1abyc, NMPUPYYHUK 3A MNMPUTMPEMY NMPUJEMHOI UCIMUTA
Ctyamjckn nporpam:EnekTpoHCKO NocnoBawe U ynpaBrbake cuctemmma, dakynrer
opraHuMsaumoHux Hayka (1. oeo — YBoA4 y eNeKkTPOHCKO NocrnoBaxe)

Kisura ce moxe npeyseTun y enektpoHckom obnuky (pdf gpopmar) ca cajta Komope
oBnawheHunx pesnsopa.

[JonyHcka nutepartypa:

PCPress, crneuujanHo nsgamwe o e-goaktypama
https://pcpress.rs/download/pc/PCPress-eFakture-2022.pdf

PCPress, cneumnjanHo nsgawe o gomckanuasaumju
https://pcpress.rs/download/pc/PCPress-fiskalizacija-2022.pdf

PCPress, cneuujanHo nsgawe o EPI1 cucremmma
https://pcpress.rs/download/pc/PCPress-specijal erp-2023.pdf
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Ispit iz predmeta: POSLOVNO INFORMACIONI SISTEMI
- PIS -

Ispit se sastoji iz tri grupe pitanja.

Prvu grupu €ini problemski zadatak, u kojem treba graficki prikazati procese obrade i razmene informacija
u okviru poslovnih procesa u organizaciji. Ovaj zadatak nosi 30 poena.

Drugu grupu Cine Cetiri otvorena pitanja na koja treba dati pisani odgovor. Pitanja iz ove grupe nose po
10 poena.

Trecu grupu €ini Sest pitanja zatvorenog tipa (sa ponudenim odgovorima, od kojih je samo jedan tacan).
Pitanja iz ove grupe nose po 5 poena.

| PROBLEMSKI ZADATAK

Napomene:

Zadatak reSiti graficki, u svesci.

Za grafi¢ki prikaz koristiti notaciju po slobodnom izboru.

Zadatak se ocenjuje po kljucu:
- Identifikovani svi poslovni procesi — 40% (12 poena),
- Identifikovane sve ulazne i izlazne informacije — 40% (12 poena),
- Identifikovana sva skladista podataka — 20% (6 poena).

Identifikovati procese, za svaki od njih ulazne i izlazne informacije, kao i skladiSta podataka koja se koriste
(datoteke, baze podataka, kartoteke, registri), saglasno slede¢im rezultatima snimanja:

1. OBRADA FAKTURA KUPCIMA

Snimanjem radnih zadataka, utvrdeno je sledece:
¢+ Sluzba distribucije dostavlja potpisanu otpremnicu fakturisti.
«» Fakturista proverava porudzbinu kupca u evidenciji ugovora.
+»+ Na osnovu ugovora i otpremnice, izraduje fakturu kupcu.
¢ Nadlezni rukovodilac kontrolise i potpisuje fakturu.
¢+ Referent evidentira fakturu i upucuje je sluzbi ekspedicije.
«»+ Sluzba ekspedicije Salje fakturu kupcu.
+«+ Na osnovu evidencije poslatih faktura i izve$taja o stanju na radunu, referent formira izvestaj o
oCekivanim i realizovanim naplatama.

Il PITANJA OTVORENOG TIPA

2. Navedite faze razvoja informacionog sistema po modelu Zivotnog ciklusa.
3. Koji su razlozi razvoja Big Data tehnologija.




Il PITANJA ZATVORENOG TIPA

4. Kratko definiSite RAD (Rapid Application Development) model razvoja Informacionih sistema.

a) Hitna nabavka raCunarske opreme i programa za potrebe informacionog sistema preduzeca,
b) Programiranje aplikacija i njihove izmene po zahtevima svih struktura u preduzecu, ili na

0SNOVU promene propisa.
c) Rad sa krajnjim korisnicima, definisanje prioriteta poslovnih zahteva, realizacije sistema u

okruZenju korisnika.

5. Navesti servise e-uprave za gradane i preduzeca.

a) B2B,B2C, C2C
b) G2E, G2G, G2B, G2C
¢) DSS,ERP, CRM.




